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 Argumentieren ist eine Basis-Kompetenz für berufliche und private Erfolge.  
 Wer immer stark argumentieren möchte, sollte es trainieren. 
 
 Das Training optimiert Ihre bisher erworbenen Techniken und erweitert Ihr  
 Repertoire um zahlreiche interessante Varianten der überzeugenden Argumentation.  
 
 Sie stärken dabei auch Ihre rhetorische Basiskompetenzen – von der Modulation  
 der Stimme bis hin zur gekonnten und wirkungsvollen Pointierung Ihrer Botschaften. 
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 Was ist ein Argument? Griechen & Römer 
 Argumentieren heißt Vordenken 
 Plausible Argumentation:  3-, 4- und 5-Satz-Technik 
 Weitere Figuren; Übungen  
 Rationales, emotionales Argumentieren  
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Manipulation, Suggestion  

 
  Auszug 
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 Anwenden wirkungsvoller Techniken 
 Training der Rhetorik & Argumentation 
 Aufbau & Senden von klaren Botschaften 
 Pointieren: Senden der Kernbotschaften 
 Simulation von Situationen nach Bedarf 

Ablenken 

Alternativ argumentieren 

Definition vortragen 

Verkleinerungstechnik 

Einwand umkehren: Bumerang 

 Flucht nach vorne antreten 

Hypothetische Argumentation 

Moralische Argumentation 

Umdeutung 
Vertagung 
Verunglimpfung 
 Zirkelschluss 
Polarisierung 
Scheinkausalität 
Projektion in die Zukunft 
Übertreiben 


