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 Im Vorfeld stimme ich mit Ihnen die relevanten Themen ab und bereite  
 die Argumentationen vor. Auf dieser Basis simulieren wir in einem ersten  
 Rollenspiel Gespräche und Interviews. Dabei überprüfe und stärke ich  
 zunächst Ihre rhetorischen Basis-Kompetenzen.  
 
 Danach entwickeln wir gemeinsam alle wichtigen Argumente und Statements. 
 Es folgt  das Coaching Ihrer argumentativen Kompetenz und das Simulieren 
 weiterer Gespräche und Interviews.  
  
 So sind Sie bestens vorbereitet auf das wirkungsvolle Sprechen  
 überzeugender Statements. 
  
  
  
 F  
   
  
 S   G  I  IS   G  I  IS   G  I  I 
  Einarbeiten in Aufgabe und Themen 
     

 Zuhören 
 Freies Argumentieren & Aufbauen von Statements 
 Pointieren & Kernbotschaften senden 
 Sicherheit bei der souveränen Überzeugung etc. 
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 Festigen der rhetorischen Kompetenz  
 
 Auftreten, Persönlichkeit, Körpersprache, Mimik, Gestik  
 Atmung, Stimme, Betonung, Klarheit & Deutlichkeit 
 Pointieren, wirksames & plausibles Sprechen 
 Glaubwürdigkeit: Argumentationstechnik 
 Authentizität & wirkungsvolles Überzeugen    

  
 

 
 S   G  I  IIS   G  I  IIS   G  I  II 
  Internalisieren der Technik des Statements 
     

 Aufbau des Statements 
 Freies plausibles Argumentieren und Pointieren 
 Kernbotschaften senden 

 
 Souveränes und wirkungsvolles Überzeugen 
 Emotionales Wirken  
 Das „freundliche Lächeln des kompetenten Fachmanns“ 
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